Delignit

AKTIENGESELLSCHAFT

Sie moéchten technische Produkte im Automotive-Umfeld nicht nur verkaufen, sondern aktiv
mitgestalten? Dann werden Sie Teil der Blomberger Holzindustrie GmbH, einem Unternehmen der
Delignit AG. Wir entwickeln und produzieren okologische Werkstoffe sowie Systemlésungen aus
nachwachsenden Rohstoffen und beliefern filhrende Automobilhersteller mit hochwertigen
Laderaumschutz- und Ladungssicherungssystemen fir leichte Nutzfahrzeuge.

Zur Verstarkung unseres internationalen Vertriebsteams am Standort Blomberg suchen wir zum
nachstmoglichen Zeitpunkt einen:

Sales Consultant Automotive (m/w/d)

In dieser Rolle betreuen Sie mit Fokus auf Vertriebsinnendienst nationale und internationale OEM-
Kunden von der ersten Anfrage iber die Angebots- und Projektphase bis hin zur Serienbetreuung. Sie
verbinden technisches Verstandnis mit vertrieblicher Starke und arbeiten eng mit Entwicklung, Qualitat,
Logistik, Auftragszentrum und Key Account Management zusammen.

Ihre Aufgaben

= Sie betreuen und entwickeln nationale sowie internationale OEM-Kunden — von der ersten
Anfrage bis zur Serien- und After-Sales-Betreuung.

= Sie gestalten Angebote, Kalkulationen und Entscheidungsvorlagen und begleiten Preis-,
Termin- und Vertragsabstimmungen souveran.

= Sie treiben kundenbezogene Projekte gemeinsam mit Key Account Management,
Entwicklung, Qualitat, Logistik und Produktion aktiv voran.

=  Sie gestalten Angebote, Kalkulationen und Entscheidungsvorlagen und begleiten Preis-,
Termin- und Vertragsabstimmungen souveran.

=  Sie erschlieRen neue Anwendungen und Kundenprojekte und geben wertvolle Markt- und
Kundenimpulse flr die Weiterentwicklung unseres Produktportfolios.

=  Sie bereiten Kundentermine, Prasentationen und Reportings Giberzeugend vor und
unterstiitzen die Vertriebsleitung bei operativen und strategischen Themen.

lhr Profil

= Sie haben ein technisches Studium abgeschlossen oder verfiigen Uber eine fundierte
kaufmannisch-technische Ausbildung.

=  Sie bringen Erfahrung im Automotive- oder Zulieferumfeld mit, gerne in der
Nutzfahrzeugindustrie

= Sie begeistern sich fur technische Lésungen und kénnen Produktvorteile sowie
kundenspezifische Anwendungen klar und Uberzeugend vermitteln.

= Sie kommunizieren sicher auf Deutsch und Englisch und arbeiten routiniert mit MS Office;
Erfahrung mit ERP-Systemen ist ein Plus.

= Sie arbeiten strukturiert, eigenverantwortlich und I6sungsorientiert — mit einem guten Gespur
fur Kunden, Markte und interne Schnittstellen.

=  Zusétzliche Fremdsprachenkenntnisse sowie Erfahrung mit Entwicklungs- und
Serienprozessen im Automotive-Umfeld sind willkommen.

Unser Angebot

= Eine verantwortungsvolle Vertriebsrolle in einem zukunftsorientierten Unternehmen mit klarem
Fokus auf Nachhaltigkeit, 6kologische Werkstoffe und industrielle Systemldsungen.

= Gestaltungsspielraum in einem internationalen Automotive-Umfeld mit direktem
Kundenkontakt und enger Zusammenarbeit mit technischen Fachbereichen.

= Eine strukturierte Einarbeitung, kurze Entscheidungswege und die Moglichkeit, eigene Ideen
aktiv einzubringen.

= Einen unbefristeten Arbeitsvertrag mit langfristiger Perspektive, Urlaubs- und Weihnachtsgeld,
vermdgenswirksame Leistungen sowie Beteiligung an der privaten Altersversorgung.

= Homeoffice-Mdglichkeiten, JobRad und ein kollegiales Arbeitsumfeld.



Gestalten Sie mit uns die Zukunft nachhaltiger Systemlésungen im Automotive-Bereich.

Klingt nach lhrer nachsten Aufgabe? Dann freuen wir uns auf lhren Lebenslauf mit Angabe lhres
moglichen Eintrittstermins per E-Mail an personal@delignit.de. Weitere Unterlagen sowie lhre
Gehaltsvorstellung konnen Sie gerne erganzen. Bei Fragen stehen lhnen Herr Rehmsmeier und Herr
Fischbach telefonisch unter 05235-966-164 zur Verfiigung.

Blomberger Holzindustrie GmbH
Kdnigswinkel 2-6 - 32825 Blomberg -
Internet: www.delignit.com, www.vanycare.de - eMail: info@delignit.de

Ein Unternehmen der Delignit AG.
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